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Meglepd, mit mivel a szuperallampapir: egyre
nagyobb kockazatot vallalnak a gazdagabb
magyarok

Azzal, hogy megjelent a szuperallampapir a magyar piacon, elkezdett polarizalédni a
privatbanki portfolié: az egyik felét az alacsony kockazatu és kockazatmentes termékek
teszik ki, ennek nagy részét mar a MAP Plusz foglalja el, a masik részét viszont a
jelentésebb kockazatot hordozoé befektetések kezdik el betolteni. Izgalmas kérdéseket
feszegetett a Portfolio Ongondoskodas konferenciajanak harmadik szekciéja.

Fischer Balint, a Dorsum innovaciés vezetbje elbadasaban arrdl beszélt, hogyan
igyekeznek bevonzani a prémium ugyfeleket a bankok:

e Az els6 csaladi/bizalmi vagyonkezelésre valo feljegyzés a 6. szazadra nyulik
vissza, az els6 kereskedelmi banki szolgaltatasok pedig a 15. szazadban jelentek
meg.

e A prémium ugyfél ma egy személyes tanacsadot, és egy olyan terméket és
szolgaltatast kap, amit a tobbi lakossagi Ugyfél nem. De a banki prémium
szolgaltatasban egyelére nincs olyan opcid, hogy az Ugyfél maga dontse el,
prémium ugyféllé akar-e valni, ezt minden esetben a bank doénti el vagyoni vagy
jovedelmi helyzet alapjan.

e Szerinte vannak azok a szolgaltatasok, amelyek a prémium banki kiszolgalasban
mar nem feltétlenll csak bankok tudnanak nyujtani: ilyen a digitalis csatornak, a
hibrid tanacsadasi opcio, az ESG-befektetések.
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Ma a vagyonkezeléssel foglalkoz6 cégek mindossze 25%-a nyujt az ugyfeleinek
digitalisan is elérheté opciokat arra, hogy ellenérizhesse példaul a vagyona
alakulasat. Manapsag még az is problémat okoz, hogy a tanacsado és az ugyfél
tudjon egymassal kommunikalni (hibrid kiszolgalas).

’

Ujra kell gondolni azt, hova 16jjék be a szolgaltatok a prémium UGgyfeleket, de a
végsd megoldas az lenne, hogy tudatosan athelyezzék a hangsulyt az egyedi
kiszolgalasra.

Az elb6adasokat kdvetd panelbeszélgetésben
a résztvevok a vagyontervezési
iranyvonalakrél, az Uj vagyonkezelési
stratégiakrol beszélgettek:

. Botos Balint CFA, a Forestay Group
managing partnere kitért arra, hogy a devizas
kitettséggel kalkulalni kell, és ha jol van
diverzifikalva a portfdlid, akkor a kockazat
i : 2 lényegesen csOkkenthetd. Beszélt arrdl, hogy
az alternativ befektetések aranya ma mar egy portfélion belll IEnyegesen megnétt.
Egy realgazdasagi kitettség, mint egy ingatlanbefektetés, fontos alkotéeleme egy
portfélidnak. A nyiltvégl ingatlanalapokbdl elkezdett kiaramlani pénz az utdbbi
hénapokban, de a zartvégl alapok éppen az ellenkezéjét tudtak felmutatni.

Horvath Istvan CFA, a K&H Bank Private Banking igazgatdja szerint az ugyfél egy
stabil pénzugyi partnert var a szolgaltatojatol, Iényegében tehat helyette is tudni kell
gondolni az 6 pénzugyeire. Bar sokszor az ugyfélnek megvan az elképzelése arrdl,
mit és hogyan szeretne, de nem szikségszerlien befektetési szakember, igy a
tanacsadora nagyon is szukség van. A K&H-nal egyelére még nem indult el a
vagyonkezelési szolgaltatas, tehat az, amikor az Ugyfél teljes egészében rajuk
bizna a vagyonuk menedzselését.

lllés Istvan, az Apelso Trust Zrt. cégtarsa és igazgatdosagi tagja kitért arra, hogy az
egyedi Ugyfélmegkeresések sokszor akkor jelentkeznek naluk, amikor
cégeladasrél van szo, de sokan ennél tovabb mar nem gondolkodnak a pénz
jovojeérdl. Diszkrecionalis vagyonkezelésre mandatumot 6k mar csak ritkan kapnak,
legalabbis még most, tobbnyire a vagyon menedzselése a csaladon belll marad.
Ahogy éplil fel a bizalom, ugy bizzak meg a bizalmi vagyonkezel6ket egyre tébb
mindennel. Azt latni, hogy polarizalédnak a portfoliok, mas részrél egyre nagyobb
teret nyernek a devizas befektetések. Ott vannak még tovabba a tematikus
befektetések, ezek egyre nagyobb szerepet fognak kapni, részben a MAP Plusz
megjelenése miatt.

Paradi-Varga Tamas, az SPB Befektetési Zrt. vezérigazgatdja ugy latja, hogy ha
meg is van az igény és az elképzelés az ugyfél oldalardl, azt varja el, hogy egyedi
kiszolgalast kapjon. Az SPB-nél egyel6re stratégiai dontés, hogy még nincs
portféliokezelt allomany, igyekeznek arra buzditani az Ugyfeleket, hogy igenis
vegyenek részt a sajat vagyonuk menedzselésében. Ugy latjia, az ligyfeleik
kérében nem dominans termék a MAP Plusz, sokan inkabb a kiilféldi devizas
megoldasokat keresik. Az értékpapir-diverzitdas nagysagrendekkel nagyobb
kialféldon, mint itthon - teszi hozza.
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Pleschinger Gyula Mark, az MKB Private Banking igazgat6ja szerint az ugyfelek
sokszor ugy szeretnének minden foldi j6bdl részesullni, hogy mindekdzben csak
minimalis kockazatot kelljen vallalniuk. Itt jon képbe a privatbanki szolgaltatod,
akinek tudnia kell menedzselni ezeket a varakozasokat és elvarasokat.
Szukségszeri evolucidja a pénzugyi szolgaltatasoknak, hogy néjon a
diszkrecionalis vagyonkezelés aranya itthon, de ehhez még szlkség van a
pénziigyi kultura fejlédésére is. Kitért arra is, hogy a MAP Plusz jelentés sullyal
szerepel a privatbanki tgyfeleik portfélidjaban, de emellett kezd kialakulni egy
markansan magas kockazatu portféliéelem/egyseg, amit Iényegében éppen a
MAP Plusz hivott életre.
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