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A magyarorszagi privatbanki szolgaltaték vagyona idén junius végéig 16 szazalékkal
boviilt az el6z6 év azonos idészakahoz képest, és meghaladta a 4600 milliard forintot.
Paradi-Varga Tamas, az SPB Befektetési Zrt. vezérigazgatdja, a
PortfolioOngondoskodas 2018 konferenciajanak eléadéja ugy latja, hogy a gazdasagi
novekedéssel egyiitt fog novekedni ez a szektor is, az életkor szerinti
szegmentacionak pedig kiemelten hangsulyosnak kell lennie a kovetkez6é években. A
legfrissebb Portfolio Privatbanki Felmérés adatai szerint a hazai privatbanki
szolgaltaték vagyona idén junius végéig kozel 16 szazalékkal boviilt az el6z6 év
azonos idészakahoz képest, igy meghaladta a 4600 milliard forintot. On szerint meddig
tarthaté még ez a mértékii névekedés?

Ugyanazt gondolom errdél, amit eddig is: amig a gazdasagi novekedés
Magyarorszagon messze meghaladja az EU-s atlagot - és minden jel erre utal
jelenleg -, s amig a bérkiaramlas dinamikaja hasonléan alakul, mint példaul az elmuit
évben, addig j6 eséllyel a privat és a prémium szegmens is elég dinamikusan fog
gyarapodni.

Azt nem hiszem, hogy a 16 szazalékos bdvilés tartésan fenntarthatd, de egy
ugyancsak nagyon szép, évi 8-10 szazalékos ndovekedést képes produkalni a piac a
jelenlegi kilatasok alapjan, raadasul orvendetes, hogy a privatbanki oldal mellett a
prémium szegmens is dinamikus novekedésre képes. Nagy valdészinlség szerint
tehat a privatbanki szolgaltatok altal kezelt vagyon még idén megkozeliti az 5000
milliard forintot.

Az sem aggaszto, hogy a vagyon- és lgyfélszamlaadatok novekedési liteme
alapjan egyre zsugorodik a piac az uj ugyfelek bevonasa terén?

Ezt sem latom problémanak, mivel egyrészt az Ugyfélszamlak szama a tavalyi
csOkkenés utan idén ujbdl novekedésnek indult, masrészt pedig a privatbanki
szegmensnek mindig is sajatossaga volt a minél nagyobb vagyonkoncentracié, amit
manapsag is lathatunk. Az is valészind, hogy tobb szolgaltaté is most kezdi el
komolyabban szegmentalni a sajat Ugyfélbazisat.

Akkor is, az ligyfélszamlak szama prémium- és privatbanki oldalon egyarant
"csupan" egyszamjegyl novekedést mutat. Mit érzékelnek ebbdél az SPB-nél?

Az SPB-nél az ugyfélszamlak szamanak ndvekedési lteme jelentésen meghaladta a
piaci szintet: a privatbanki szegmensben és a prémium oldalon kezelt szamlaink
szama 0sszesen 1794-re emelkedett idén junius végére, ami 18,3 szazalékos
novekedeést jelent egy év alatt.
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Ebben komoly szerepe volt a tavaly elinditott prémium Uzletagunknak, amely az idei
elsd hat honap alatt teljesitette az éves tervet: a 2018-ra kitliz6tt 5 milliardos célt
junius végeére tulszarnyaltuk, ugyanis az elsé félév végén mar tdbb mint 300 prémium
ugyfelink ©sszesen 6,35 milliardos vagyonat gyarapitottuk. igy a prémium
szegmensben 2018 elsé félévében kdzel 700 szazalékkal ndvekedtink a tavaly
december végi szinthez viszonyitva.

Ez az eredmény persze csak részben koszonhetd uj Ugyfeleinknek, a premium
banking elindulasaval parhuzamosan ugyanis tobb, addig privatbanki ugyféllel
kdzosen is arra jutottunk, hogy kedvezdbb a szamukra, ha a jovében prémium
ugyfélként szolgaljuk ki 6ket, mivel igy - az els6sorban befektetési alapokbdl épitett
portfoliokon keresztll - esetikben még optimalisabb lehet a kockazatkezelés.

Mennyire vannak jelen a fiatal ligyfelek ebben a szegmensben? Az tudhato,
hogy hany 35 év alatti, illetve annal id6sebb ugyfélnek nyitottak szamlat
prémium oldalon az elmult egy évben?

Nalunk ez hangsulyos téma: premium banking szolgaltatasunk jellemzéje az
életkortol fliggd nyitdlimit, ami 35 éves kor alatt 5 millié, 35 éves kor felett pedig 10
millio forint. Ez alapjan a tdbb mint 300 prémium Ugyfelliink nagyjabdl egynegyede 35
ev alatti, mig korulbellul 75 szazaléka annal idésebb.

Az életkor szerinti szegmentacid els6sorban azért |ényeges a szamunkra, mert
szeretnénk megszolitani a legfiatalabbakat is, ugyanis ezek az tgyfelek ugyancsak
komoly nyitottsagot mutatnak a globalis portféliéépitésre és a nemzetkdzi befektetési
tanacsadasra, ami - azt gondolom-, az SPB egyik eréssége.



Oktoberben talan mar nem korai egyfajta mérleget vonni: az utébbi, azaz a
globalis portfoliéépités és a hozamtermelés vonatkozasaban milyennek tiinik
az idei éviik - tekintettel a tavalyinal sokkal hektikusabb tékepiaci kornyezetre -,
és milyen folytatasra szamitanak?

Ha megnézzik a hozamgorbék idébeli alakulasat, akkor lathatd, hogy hozamoldalon
mar elértlk a mélypontot. Ez a kotvénypiac szempontjabdl azért érdekes, mert -
ahogy mar korabban is mondtuk -, a fix kamatozasu kotvények iranyabdl a valtozé
kamatozasuak felé kell elmozdulni. Egyrészt azért, mert az amerikai piac mar régen
egy kamatemelési ciklusban van, masrészt azért, mert az EKB is el6bb-utébb a
kamatemelés utjara Iép.

Eppen ezért mi a portfolionk legnagyobb részében méar véltozdé kamatozésu
kétvényeket tartunk, amik példaul a 10 éves amerikai allampapirhozamhoz vagy az
EKB iranyado ratajahoz vannak kétve.

Mivel privatbanki Ggyfeleink szamara teljesen egyedi portféliokat épitink, ezért a
hozamainkrél nehéz altalanossagban beszélni. Az SPB Befektetési Zrt.
tanacsadasaban mikoédé Sovereign PB Szarmaztatott Alap az idei elsé 6 honap
soran elért 8,4 szazalékos hozamaval dobogds helyre kerllt az abszolit hozamu
alapok kodzott. Azt gondolom, a jelenlegi piaci kdrnyezetben ez kimondottan jé
eredménynek szamit.

A globalis piacok mellett mit gondol a hazairdél, példaul a Budapesti
Ertéktézsde altal 2017-ben inditott, a kozepes méreti vallalkozasok novekedési
terveit tamogaté Xtend-rél?

Nagyon nagy varakozasokkal tekintek a hazai t6zsde novekedése elé, de nem
feltétlenll csak az Xtend piac miatt. Utébbi kapcsan viszont ugy gondolom, hogy a
kozépvallalati bevezetéseket meg kellene eléznie egy-két nagy cég tbzsdére
Iépésének - akar kisebbségi pakettek tekintetében is -, amelyek nemcsak a hazai, de
a kulfoldi befektetdk érdekl6dését is jelentdésen fokoznak a hazai t6zsde irant. llyen -
akar allami - nagyvallalatok bevezetése kiemelked&en jotékony hatassal lenne a BET
mikodésére csakugy, mint kés6bb a kisebb papirok megjelenésére.

Az Ongondoskodas 2018 konferencia fé6 témai kozoétt lesz az online
privatbankarok és robottanacsadok szerepének jovoben varhaté jelentos
er6sodése csakugy, mint a fintech cégek ongondoskodast segité Uj
megoldasai. Tovabbra is abban hisz, hogy a jovo privatbankjaiban is az él6
privatbankar és az ligyfél kozotti személyes kapcsolat lesz a
legmeghatarozobb, és a gép soha nem fogja kivaltani az embert?

Hatarozottan igy gondolom, a mi értékrendunk szerint mikodé privatbankart soha
nem fogja egy robottanacsado kivaltani az tgyfélkapcsolatban, de a private banking
szegmensben ez nem is lehet cél. Ugyanakkor azt is fontos hangsulyozni, hogy a
konzervativ szemlélet nem egyenl6 a maradisaggal, tehat nem zarja ki azt, hogy
egyebként a hattérben a legmodernebb  technologiaval  dolgozzunk.



A jov6 tehat a hibrid tanacsadase, amely az ligyfél és a privatbankar kézotti
személyes, benséséges kapcsolatra, az egyedi tanacsadasra épll, amelyben a
privatbankar személyisége és szakmai kompetenciaja nem szenvedhet csorbat a

digitalizacié miatt.

Ugyanakkor a hattérben olyan rendszereket kell mikodtetni, amelyek a személyi
bankar javaslattételét és dontés-elOkészitését, vagy az Uugyfelek tajékoztatasat
segitik.

A privatbankok kozotti verseny nem latszik lassulni, az ugyfelek alaposan
meggondoljak, kihez vigyék a pénziiket: hogyan latja a hazai piacot a
kovetkez6 években, és benne az SPB jovojét?

Stratégiank alapitasunk ota valtozatlan: kisebb és flggetlen szerepléként mi az
ugyfél és a személyi bankar kodzotti bizalmi kapcsolatra és a megkulonbdztetett
figyelemre épull6 egyedi kiszolgalasban hiszink, amelynek soran globalis portfolidkat
épitink egy teljesen objektiv, és alapvetéen konzervativ befektetéi szemlélettel.

Az organikus névekedésben hiszek, igy épitettik fel - hol gyorsabban, hol lassabban
- az SPB-t egy kis cégbél Magyarorszag egyetlen, valamennyi piaci szegmensben
teljesen flggetlen private banking tanacsadojava.

Ezekre az értékekre pedig meggyb6zdédésem szerint mindig lesz igény a privatbanki

piacon, igy mi a jov6ben is az eddigi stratégiankat fogjuk kdvetni.

Forras: https://www.portfolio.hu/finanszirozas/privat-bank/egyre-tobb-fiatal-bizza-
privatbankokra-a-penzet.4.301076.html
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